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Partenaire privilégié des TPE depuis une dizaine
d'année via ses activités d'aide a la gestion

(voir TN 306), Rivalis a décidé de créer Rivaction.
Société de capital-risque, elle doit permettre

de soutenir financierement le développement

des petites entreprises.

‘est un vieux réve », expliquent
Henri et Damien Valdan, les di-
rigeants de Rivalis. « Lorsque Ri-
valis a été créé, nous souhaitions
épauler les petites entreprises en
les aidant & mieux
gérer leurs activi-
mas, aussi, de-
venir capables de
soutenir financiére-
ment leurs projets. »
Clest désormais cho-
se faite. Rivaction est
une société de capi-
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tal-risque (SCR) au capital de
50 100 € (329 000 F) qui a pour but
de favoriser la mise en place de
projets de développement éma-
nant d'entreprises clientes de Ri-
valis. Pour ce faire,
elle prend provisoi-
rement une parti-
cipation dans le ca-
pital de sociétés
existantes (durant
3 ans en moyen-
ne). Une fois I'ob-
jectif atteint, Rivac-
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tion s'en retire en vendant ses ac-
tions. Le niveau de participation
de Rivaction est modeste, de I'or-
dre de 15254 15250 € (soit 104
100 000 F), mais suffisant pour in-
citer les banques a consentir des
préts. En fait, cette SCR agit com-
me un starter, en permettant de
crédibiliser 'entreprise vis-a-vis de
ses partenaires financiers tradi-
tionnels. L'augmentation des
fonds propres de I'entreprise agit
comme un effet de levier et faci-
lite 'octroi du financement ban-
caire. Chaque dossier présenté a
Rivaction est soumis a |'approba-
tion d'un comité de décision qui
étudie I'activité du client, exami-
ne le marché et prend I'avis du
concessionnaire Rivalis qui parrai-
ne lasociété. Pour plus d'informa-
tions : www.rivalis.fr




