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mortalité des petites
entreprises grace a un
outil d'aide a la décision
et a l'appui de cadres
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d'un réseau de
concessionnaires, tel est
le challenge du groupe
Rivalis qui se développe
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et dans les Dom-Tom
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avec Henri Valdan, PDG
du Groupe Rivalis.
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Le logicel Rivalis..  +»(JU COMMeNt
mieux gerer votre entreprise ?

uand on sait qu'une petite
entreprise sur deux dispa-
it aprés deux anndes

, on se demande s'il exi
te aujourd'hui, réellement, une so-
fution pour réduire leur taux de
mortalité ?

Quand on connait, de plus, que
les principales causes d'échec des
créateurs concernent une forma-
tion 4 la gestion souvent inadapiée,
une situation d'isolement et un
manque d'appui-conseil, on reste
perplexe.

La solution serait cependant
dimaginer un outil de gestion et
diaide 3 la décision accessible &
tous (jusqu'aux plus petits artisans),
aussi bien en terme d'utilisation et
de coit. Mais, faudrait-il cependant
le créer... La solution est peut-étre
aujourd'hui trouvée.

Ancien dirigeant de PME et
Conseiller PrudHommal, Henri Val
dan, 56 ans, a vécu a la fois comme
acteur et observateur les difficultés
des petites entreprises et leurs consé-
quences parfois dramatiques.

11 lui faudra trois ans de travail
pour parvenir a un résultat
concluant et tenter d‘apporter une
solution durable au probléme de la
mortalité des petites entreprises. Il
prendra la forme d'un logiciel ne
nécessitant aucune compétence
particuliére en informatique et en
gestion

La facilité dutlisation de ce logi-
ciel a éé congue spécialement
pour les “petits patrons. n efft, il
suffit de partic du devis (que tout di-
tigeant sait établir) et des fras en-
gagés (matériaux, main-d'ceuvre ou
encore sous-traitance) pour déter-
miner le niveau minimal de chifire
daffaires & réaliser pour équilibrer
les comptes de I'entreprise.

Ainsi est né
le logiciel Rivalis

“En créant ce logiciel, notre but
principal est que I'artisan gagne de
Vargent et bien entendu, de lui re-
donner surtout le god de la réussi-
te" souligne Henri Valdan, PDG du
Groupe Rivalis.

“Une fois le logiciel correctement
paramétré (ce qui est le rdle du
concessionnaire Rivalis), il sufft de
saisir les données relatives & une
commande (matériaux, temps de
travail nécessaire, frais..., pour sa-
voir quel est le montant minimal 3
facturer pour dégager un bénéfice",
rappelle Henri Valdan.

Il est vrai que I'apport d'un simple
logiciel ne sufft sans doute pas. th
bien, Rivalis a également mis en
place un réseau d'anciens cadres
pour épauler les chefs d'entreprises
par le biais de conseils formulés,
qui plus est, dans un langage clair
et a moindre codt.

| Lo Tiomcentn

Premier outil d'aide  la décision
dédié aux peites entreprises, le lo
wiciel Rivalis ne se cantonne pas 3
dresser un éat de lieux. C'est aussi
un outil daide a la décision qui
avertitle chef d'entreprise de ['évo-
lution de sa société 3 court et &
moyen terme, ce qui permet de
prévenir tout risque de dérapage.

Conseillé par le concessionnaire
Rivalis, le chef dentreprise peut
prendire, en toute connaissance de
cause, les décisions stratégiques
qui simposent (réorganisation du
travail, modification des tarifs ou
prestations..

Grice & une interface intuitive et
conviviale, la prise en main du lo-
giciel est immédiate.

W Rivalis & Ja Réunion

Ala Réunion, plus de la mo
salarié, prés d'un quart en ont un ou deux. Au total, 95% du tissu
économique réunionnais est conslitué d'entreprises de moins de

10 salariés. Ces faits rendent d'autant plus pes

Pour Rivalis, une entreprise est
“opérationnelle’ en deux heures. Le
perfectionnement se poursuit au fil
des mois grce aux visites régu-
liéres du concessionnaire.

Méme si, aujourd'hui, les entre-
prises métropolitaines sont de plus
en plus nombreuses a faire appel 4
ce nouveau logiciel, bon nombre
dentr elles sont en dificultés. L'in
tervention du réseau a déja permis
den sauver certaines de la faille.

Reste maintenant  persuader les
peites entreprises de la Réunion de
la fiabilité de cet outil. Render-
vous est dores et déja pris avec les
concessionnaires de I'le d'ici
quelques mois
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de service et d'appui-conseil aux Trés Peites Entreprises
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1l permet d'établir un budget prévisionnel et lutilisateur peut

mesurer & toul moment I'écart entre les objectifs qu'il s'est fixé et
leur réalisation. C'est un véritable tableau de bord de I'entreprise
qui alerte en permanence son dirigeant sur I'ensemble de ses
activités. Le chef d'entreprise peut simuler difiérents scénarios et
se projeter a plus ou moins long terme. Le logiciel apporte
également des réponses rapides aux questions essentielles.
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