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Lorsque des anciens cadres aident les petits patrons

Aider les peits entrepreneurs 4 se.
développer en leur permetiant de
bénéficier des conseils danciens
cadres ou d'anciens chefs dentre-
prise : tel est le fondement de la
démarche de Rivalis, un réseau
dassistance initié en 1993 par un dir-

geant de PME alsacien, révolé par le
manque dencadrement dont souf-

Léquipe de Rivalis.

NG

fraient les petites structures. Rivalis
Sest récemment implanté a Nantes
avec lambition de dynamiser le tissu
économique en région Pays-de-la-
Lo, le monde des artisans consti-
tuant sa prioité.

Née en réaction contre I'absence
de soutien apporté par les orga-
nismes oficiels aux peites entreprises

(moins de 15 salariés) et aux arisans,
Taction de Rivals est déja relayée sur
le terrain par quelque 110 personnes
qui. au quotidien, épaulent les petites
structures dans leur gestion et leur
développement, avec des résultats
probants a la cié (beaucoup dientre
elles ont été sauvees de la failte).
Cest le cas en Loire-Atlantique
(Nantes-Carquefou) od Didier Chavan-
176, un ancien cadre supérieur issu du
monde-dela_banque, a mis son
savoir-faire et sa connaissance du
monde de Tentreprise au senvice des
autres, quil sagisse e peties soc
tés en dificulté o deentreprises sou-
cleuses d'améliorer leur gestion. Et
cela dans tous Ies secteurs : char-.
penterie, garages, plomberie, électri-
cité, climatisation, carosserie, che
nées, serurerie. Sur place, il est
épauié par un autre adnérent de Riva-
Iis : Jean-Luc Runfola (Nantes). Pour
S5 premiers mois dactivité, il assiste
essentiellement des entreprises ari-
sanales et des commercants séduts
par e concept, mais aussi par feffica-

cité de Foutil informatique sur lequel i
S'appuie pour oplimiser sa démarche :
un logiciel daide & la décision spé-
cialement développé par Rivalis pour
les « pelits patrons », et qui permet de
gérer une entreprise a partir de la
simple saisie dun devis. Celui-i est
n effet analyse sous fangle de la ren-
tabilté avant méme detre envoyé au
prospect.

Pour Didier Chavantré, 48 ans,
Tadhésion au réseau Rivalis constitue
aussi un challenge ~ personnel,
puisqulle I a permis dentieprendre
une reconversion professionnelle en
créant sa propre structure. Pour cela,
il a méme prs un congeé pour création
dlentreprise. « Aprés plus de 20
années dexpérience dans la gestion,
explique-til e retrouve dans le sys-
téme mis en place par Rivalis les pra-
tiques utilisées avec succes & un
aulre niveau et dont peuvent mainte-
nant béneficier les petites structures.
Toutes les entreprises que jai ren-
contrées ont 6t intéressées par le
concept. Intéressées aussi et surtout

par mon expérience et mes compé-
tences en matiére sociale, fiscale,
‘patrimoniale, juridique et financiere ».

Renseignement et contacts

"Dir GHAVENTRE -6, Al 005 Marcrrios
44470 Carquelou - Tél. 0240 30 12.49 -
GSM: 06113047 42~

mail: odiorchavantro@wanadoo
Précadentes actits : Cadro supériour
‘ans une banque intemationale,
responsable du marché des entroprisas.
Joan-Luc RUNFOLA

14 tor, rue Jules Simon 44000 Nantes
Tél:02 40 74 95 97.

Secteurs dactt o plus roprésontés.
Automobile (garages carossiers,
concessionnaites)

BIP (gros ouvo ot second oure)
Charpentors - Serurers - Aluminiers
(portes fonéires) - Menuisiers
Entepyses do SAV- Entupres o Rénoaton
Fiigoristes - Paysagistes

Los 5,6 ot 7 décembro 4 Nantes,

Jes concessionnairs Rivalis

des Pays-dea-Loite explqueront [action
quils ménent en direction
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