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«Rivalis» au

cours des petits
des Alpes-Maritimes

ntrepris

Née en 1993 en réaction contre 'absence de soutien apporté par
les organismes officiels aux petites entreprises (moins de 15 sala-
Tiés) et aux artisans, Iaction de Rivalis est simple : aider les petits
entrepreneurs & se développer en leur pemettant de bénéficier des
conseils d'anciens cadres ou chefs d'entreprise.

Cette action est relayée par 110 concessionnaires dans toute la
France qui mettent leur savoir-faire et leur connaissance du monde
de lentreprise au service des entrepreneurs.

Dans les Alpes-Maritimes, c’est Philippe Mansanarez, un ancien
directeur de banque, qui assiste les petites entreprises qui ont été
‘séduites par le concept mais aussi par I'efficacité de I'outil infor-
matique sur lequel il s'appuie pour optimiser sa démarche : un logi-
ciel d'aide & la décision spécialement développé par Rivalis qui per-
met de gérer une entreprise & parti de la simple saisie d'un devis.
En effet, une fois lo logiciel paramétré avec les données de I'entre-
prise, le devis est saisi et le logiciel Rivalis se charge de détermi-
ner alors le chiffre d'affaires qu'il est nécessaire de réaliser pour
dégager un béndfice.

Cette expérience a permis & Philippe Mansanarez d'entreprendre
une reconversion professionnelle «aprés plus de 20 années d'ex-
périence dans la gestion, je retrouve dans le systéme mis en place
par Rivals, les pratiques uliisées avec succes 4 un autre niveau ot
dont peuvent maintenant bénéficier les petites structures. Notre
approche est complétement adaptée aux bosoins dos artisans et
des patrons de petites entreprises, car elle est simplifiée et accom-
pagnée.

Ce concept est né de limagination d'un homme Henri Valdan, ancien
dirigeant de PME et d'un constat insupportable a ses yeux : une
entreprise nouvellement créee sur deux disparait au cours des cing
premiéres années.




