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Le réseau Rivalis aide a la gestion d’entreprises
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Aprés une expérience bancaire &
Lorient, sa ville d'origine, Pascal
Caillibot s'est lancé dans la gestion
de patrimoine, a Rennes, avant de
créer, avec plusieurs associés, leur
propre société. Ses connaissances
ont amené a rejoindre le groupe
Rivalis, réseau national au service
des petites entreprises et des arti-
sans. Responsable du pays ma-
louin, il propose une méthode de
gestion en temps réel, innovante et
pragmatique, actualisée en temps
constant et congue par des patrons
soucieuxde savoir otils vont. « Mon
objectif est d’aider le chef d’en-
treprise a piloter au plus juste sa
société, a prendre les décisions
qui s'imposent afin d’améliorer sa
rentabilité et la pérennité de son
affaire ».

1l considére le concept proposé
comme un véritable GPS: « C’estun
outil d’une grande précision qui,
en quelques instants, donne la si-
tuation précise et quotidienne de
la gestion d’un chantier, au travers
d’une simple manipulation infor-
matique ». La mise en place se fait
rapidement, a partir de données
précises et de la définition d’objec-
tifs. «Ily a un suivi mensuel de I'en-
treprise, pour lui apporter une as-
sistante technique et I'aider dans
ses choix de développement ». Un
menuisier, premier client, voit dé-
sormais les choses autrement: «Je
peux anticiper des décisions, au
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Pascal Caillibot facilite le travail au
quotidien des artisans et

commercants.

lieu dattendre. des exercices
comptables. C’est une autre dé-
marche et beaucoup plus de sé-
rénité dans le travail ».

Pascal Caillibot, 21, rue de Saint-
Enogat, 0662448000. Courriel:
«pcaillibot@club-internet.fr».




