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Mieux gérer son entreprise

Concessionnaire d'un
réseau de conseil
informatique aux tres
petites entreprises,
Denis Louvel aide les
patrons dans leur
gestion.

ENIS LOUVEL a installé
D son bureau & son domi-

cile de la rue du 4-Ao(t
De I3, il aide les artisans et pa-
trons de trés petites entreprises
& gérer différemment leur en-
treprise. « Le concept a été mis
au point par Henri Vaidan, a
Colmar. Ancien chef d’entre-
prise automobile, responsable
d'associations de commergants
et d'artisans, également con-
seiller prud’homal, il a vu beau-
coup de petits ateliers fermer.
Pour enrayer les dépéts de bi-
lan, il a eu lidée de doter les
chefs d'entreprise d'un outil de
gestion et décision facile d'ac-
cés et utile au quotidien. C'est
ainsi qu'il a créé le réseau Ri-
valis. »

L’expérience au service

des clients

Née en 1996, la société a
pour démarche de faire assister
les petits entrepreneurs par
danciens cadres ou d'anciens

Denis Louvel dans son bureau

chefs d’entreprise. Ainsi, Denis
Louvel, 45 ans, a été directeur
des opérations chez le maro-
quinier Lancel, sur les Champs-
Elysées. Puis il a tenu une af-
faire de négoces et services a
Vierzon (Cher). « Un jour, dans
le train, j'ai lu, dans le maga-
zine “ Défis " des explications

sur le réseau Rivalis. Jai été
fort intéressé, et je me suis
lancé. » Concessionnaire de-
puis six mois, Denis Louvel
couvre le secteur de Chateau-
roux, La Chatre et Issoudun.
« Je n'interviens pas dans le
travail du patron. L'homme de
rart, cest lui. Je lui offre une
chance de regarder son entre-

prise avec un ceil nouveau. »
L'artisan, le petit commercant
ou petit patron continue a faire
ce qu'il faisait déja, préparer
des devis et des factures.
« Gréce a l'outil informatique du
réseau, le concessionnaire lui
permet d’avoir une projection
du résultat net en fin d'exercice
et voir, & partir de chaque devis
ou facture qu'il génére, s'il va
gagner de largent ou pas. »

Un contrat résiliable

chaque mois

La prestation vendue com-
prend lnstallation du logiciel, la
formation sans limite de temps
ou de durée, I'étude prévision-
nelle de I'activité de I'entre-
prise. Denis Louvel a déja
trouvé une dizaine de clients
dans le département. « Je fais
partie d'un réseau, mais je ne
suis pas franchisé, j'ai une en-
treprise indépendante. J'ai une
obligation de visite mensuelle,
pour garantir le suivi. »

Pour 900 F par mois, le client
bénéficie ainsi d'un logiciel
d'aide a la décision et surtout
d'une assistance permanente.
Et sans engagement définitif,
puisque le contrat est résiliable
chaque mois.

Jocelyne ADOR.

B Contact : Denis Louvel, 42,
rue du 4-Aodt, téléphone
02.54.03.13.81 ou
06.81.60.55.90.




